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La communication dans le système venturelab

Analyse/tests SWOT*

· Test des fondements du succès (module d’analyse 1)

· Test de personnalité (module d’analyse 2)

· Analyse globale (module d’analyse 3)

Nous connaissons nos objectifs

(La stratégie qui convaincra et qui nous fera réussir)

Controlling stratégique

·  Fondements du succès


(
Idée/vision d’entreprise
(
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Position stratégique pour atteindre le succès

(Module stratégique 1)
(




(




(
Image de référence de l’entreprise

(Module stratégique 2)
(
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Stratégie d’entreprise

(Module stratégique 3)
(


Analyses périodiques

·  Analyses de marketing 
(par domaine d’affaires stratégiques)

·  Vérification des assurances, etc.[image: image1.png]1F)
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Concept marketing par domaine d'affaires stratégiques
Concept 
d'infrastructure
Concept financier
(
Controlling périodique

·  Audits

·  Controlling annuel



(
(
(

· 


(
Nous savons comment procéder

(La planification claire de la première/de la prochaine année d'activité)
(
· 



· Plan des mesures marketing
· Plan des mesures 
d’infrastructure
· Prévision du chiffre d’affaires et du bénéfice brut

· Prévision des investissements

· Compte Pertes et Profits 
prévisionnel

· Prévision des liquidités

· Prévision des besoins en capitaux

· 



· 
· 


· 



· Catégories de contacts

· Planification 
des contacts
· Problèmes juridiques


· 



· 
· Management 
du risque


· 




· 
· Planification fiscale

· 

Analyses courantes de détail

·  Comparaisons de concurrence

·  Enquête chez les clients, etc.

(
(
(

Controlling courant

·  Contrôle de résultats/Mesures marketing

·  Rapports mensuels/standards de performance, etc.


(
Passons à l’action!

(La planification claire de la première/de la prochaine année d'activité)

· 



Communication
· Image de création

· Papier à lettres

· Portrait de l’entreprise

· Action mailing

· Travail avec la presse

· Evénement clients

· Actions publicitaires

· Promotion des ventes

· Foires spécialisées

· Activités internet
Infrastructure
· Soutien par la forma​tion/le coaching/
le conseil

· Emplacement/
Installation

· Achat

· Administration

· Suivi des contrats

· Organisation

· Collaborateurs/
partenaires

· Direction

· Assurance qualité
Finances
· Gestion des liquidités

· Décompte 
d’investissement

· Calcul des prix

· Comptabilité/finances
(
· 







Impôt
· Examen des aides
de l’Etat

· Date de la fondation

· Décomptes de TVA

· Optimisation fiscale du bouclement annuel des comptes





Vente
· Plan de vente par étapes

· Aides à la vente: Feuilles de présen​tation, classeur de vente, etc.

· Acquisition télépho​nique et personnelle

· Préparation 
des visites

· Tactique de négociation

· Présentation 
des offres
Droit
· Propriété intellectuelle

· Choix de la forme juridique

· Entrée au Registre 
du commerce

· 









Business plan
· Business plan

· Examen des possibilités de financement

· Négociation avec 
les investisseurs







Assurances
· Annonce AVS

· Assurances 
de personnes

· Assurances 
de choses





Analyse








Contrôles

* Analyse des forces/faiblesses/chances/dangers
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